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RESUMO: O planejamento dos negocios visando a economia de tributos é pratica comum
entre as empresas no Brasil. Em 2001, a Lei Complementar n° 104 introduziu o paragrafo Unico
ao art. 116 do Cddigo Tributario Nacional, dispositivo que a época parecia regulamentar a
questdo. Contudo, mesmo com a edi¢cdo da nova lei, 0 tema ndo encontra unidade, nem na
doutrina, nem nas decis@es judiciais ou administrativas. A controvérsia diz respeito aos limites
do planejamento tributario. N&o hé& concordéncia na jurisprudéncia quanto a interpretacao a ser
conferida ao referido dispositivo e quanto a sua eficacia. Em razdo disso, decisdes
administrativas e judiciais tém aplicado outros mecanismos que visem a desqualificar
planejamentos tributarios, sendo que um deles é a teoria do ‘propdsito negocial’ ou ‘business
purpose’. O presente estudo trata da analise da origem dessa teoria e da sua aplicacao no Brasil,
observando se as normas do sistema constitucional tributario brasileiro comportam sua
recepcdo. A teoria do propdsito negocial, advinda da jurisprudéncia norte-americana, em geral,
determina que para um planejamento ser oponivel a fiscalizacdo precisa ter outro propoésito e
ndo somente aquele de economizar tributos. E dizer: a operacdo realizada, normalmente
societaria, precisa ter um motivo ‘extratributario’ de modo que a economia de tributos nao seja
seu Unico fim. Parte da doutrina tributarista é favoravel a aplicacdo da teoria, entendendo o
propdsito negocial como um requisito para a realizacao de negdcios juridicos que resultem na
economia de tributos, sendo que a sua auséncia seria indicativa de abusividade do planejamento.
Outra parcela da doutrina entende que a aplicacdo da teoria é incompativel com o ordenamento
brasileiro, visto que ndo ha previsdo na legislacdo e que sua aplicacdo implicaria na restricdo
ao principio da liberdade de exercicio da atividade econdmica e ao principio da liberdade. Essa
mesma dicotomia é encontrada nas decisdes judiciais e administrativas. Diante dessa
controvérsia, a presente pesquisa tem por objetivo analisar e explicar primeiro, a origem do
‘propoésito negocial’; segundo, 0s aspectos constitucionais do sistema tributario brasileiro,
comparando com aspectos do sistema juridico norte-americano; e, terceiro, a aplicacdo desse
instituto nas decisdes do Conselho de Contribuintes de Recursos Fiscais (CARF) e do Tribunal
Regional Federal da 4% regido (TRF4). Para isso, sera utilizado o método dialético, contrapondo-
se as diferentes posi¢cdes doutrinarias a respeito do tema e comparativo das caracteristicas do
sistema juridico norte-americano e brasileiro. A técnica de pesquisa empregada € a bibliogréfica
e jurisprudencial. Do estagio ainda preliminar em que se encontra esta pesquisa, ja se pode
adiantar que a aplicacdo da teoria seria incompativel com o ordenamento juridico brasileiro
atual. Contudo, conforme visto, h& divergéncia a respeito disso. Com efeito, uma orientacdo
mais previsivel sobre a questdo daria maior segurancga para os contribuintes planejarem seus
negdcios, bem como para inovarem nas relacbes comerciais, tomando decisdes mais
conscientes.
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